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Representacion
Comercial en China



Vender vino en China

Entrar en el mayor mercado del mundo

El mercado chino es uno de los mayores del mundo en importacion de vino,
y sigue creciendo aho a ano. Por eso es tan importante para cualquier
bodega con proyeccion internacional conseguir adentrarse en este mercado
que, por desgracia, es complejo y altamente competitivo.

¢Cuales son los problemas que se encuentra una bodega que quiere
vender en China?

« Complejidad logistica. Enviar vino a China es caro, costoso y lento.

« Complejidad lingtiistica. No todos los chinos hablan inglés, y conseguir
intérpretes que dominen el mundo del vino tampoco es facil.

« Complejidad en los negocios. Los chinos son muy especiales para hacer
grandes negocios y se lo toman con calma para asegurar su inversion, lo
gue requiere catas, ajustes de precios y muchas negociaciones que se
dificultan sin representacion directa en China.

e Saturacién: Muchas bodegas ya venden en China, lo que dificulta la
penetracion en el sector para nuevas marcas gue alli son desconocidas.

e Alto coste promocional. Acudir a ferias de manera individual es muy
caro para una bodega, con un coste medio entre 5.000 y 10.000€ por

feria. i




. Qué podemos hacer para solucionarlo?

Basandonos en nuestra experiencia previa con otras bodegas,
hemos pensado en la solucion ideal para que cualquier bodega
pueda superar las barreras de entrada por un coste MINIMO.

Su bodega podra tener un servicio de almacenamiento de vino,
oficina para reuniones y sala para catas, representacion comercial
en China con comerciales nativos y acceso a exponer en varias
Ferias anuales en China por una fraccion de lo que le costaria hacer
lo mismo sin nosotros.

Hemos creado tres paquetes diferentes para que ninguna bodega
guede exenta de poder entrar en este grandisimo mercado.
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Paqguete China A
Warehouse basico en China

Este paquete esta compuesto por

e Almacén propio para vinos de muestra
Sala de Catas

Envio de muestras a importadores
Alta en la web china



Paguete China A .
Warehouse en China

La mejor estrategia para vender en China es disponer de una localizacion desde la que poder invitar a los
importadores y distribuidores a probar el vino, puesto que nadie compra sin probar el producto.

Este paquete incluye todo lo necesario para poder realizar negocios desde China sin necesidad de hacer
una inversion en trabajadores y representacion local. Es ideal para bodegas que acuden a ferias en China
o realizan misiones comerciales y necesitan de mercancia en el pais para acelerar las negociaciones y
realizar envios rapidos:
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Almacén propio para Sala de Catas disponible Traduccion y Alta Envio de muestras a
vinos de muestra en nuestra web Importadores sin pasar
por aduanas




Uil Paguete China A :
Warehouse en China

Almacén para vinos de muestra

Disponemos de un almacén en China en el que
poder almacenar sus muestras para poder enviarlas
a importadores o que ellos acudan a probarlas.

El paquete incluye el almacenaje de hasta 300
botellas sin limite de referencias. Las muestras
estaran disponibles para catas anuales, importadores
O para ser enviadas a la direccion que deseen y en
todo momento estaran almacenados a temperatura
constante y con las condiciones optimas.

Si su bodega necesita almacenar una cantidad
mayor de botellas, por favor, consulte con nuestro
comercial.




Uil Paguete China A :
Warehouse en China

Sala de Catas

Nuestra sala de catas estara siempre disponible para
atender a un distribuidor o un importador que quiera
probar los vinos en persona.
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Al estar los vinos en el almacén, no habra que
retrasar estos actos. Nuestro equipo comercial estara
disponible para atender al posible cliente en tu
nombre, ahorrando también costes en viajes y
representacion comercial.




Uil Paguete China A :
Warehouse en China

Envio de muestras

Enviar muestras a China es muy caro y muy
complejo. Frecuentemente el envio es parado en la
aduana y blogueado indefinidamente por motivos
burocraticos, lo que hace muy complejo poder enviar
muestras de manera rapida y efectiva a
importadores, algo FUNDAMENTAL cuando se trata
de cerrar acuerdos tras una feria, por ejemplo.

Con las muestras ya en nuestro almacén, nuestro
equipo hard los envios qque sean necesarios a
cualquier importador en China sin problemas de
aduanas ni retrasos en el envio, lo que facilitara los
Nnegocios.
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Ui Paguete China A :
Warehouse en China

Alta en nuestra web

Junto a catalogos en papel en chino para los eventos,
también hemos creado una web para importadores
en chino donde se da toda la informacion de la
bodega y de los vinos para agilizar los tramites con
los posibles clientes.

Traduciremos su catalogo y las fichas de sus vinos
y la daremos de alta. Los importadores que
contactamos podran ver los datos que necesitan en
la web.




Paguete China A .
Warehouse en China
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. Qué otras ventajas incluye este paquete?

« Como servicio adicional, nuestros expertos representantes comerciales en China
podrian atender cualquier reunién con importadores y distribuidores en su
nombre. Contactariamos a todos los importadores y distribuidores de nuestra
base de datos (mas de 900).

e Acceso a huestros otros servicios de Agendas comerciales y Organizacion de

eventos en China con un 10% de descuento.
« El precio no incluye el coste del envio del vino a China.

Coste: 1.176€ Anuales (98€/mensuales)




I Paguete China A .
Warehouse en China

1.176€ Anuales

Para cantidades de botellas muy reducidas (menos de 50) ofrecemos un
servicio minimo de almacenamiento por sdlo 248€/afo, que ademas
incluye el envio de muestras a importadores desde nuestro almacén.

UL Paguete China A—\/ersi.én MINI
Warehouse en China

198€ Anuales



Servicio adicional de envio de muestras a China

Enviar vino a China para cantidades pequenas o medianas es muy complejo. Las
aduanas, la documentacion requerida..todo hace que sea muy complicado
enviar pequenas cantidades.

Para nuestro proyecto de Warehouse en China nos hemos asociado con varias
empresas de Beijing que son expertas en importaciones. Gracias a ellas,
podemos ofrecer todos estos servicios a un precio muy competitivo.

El precio del envio de botellas no esta incluido en el precio de los paguetes,
porque cada bodega puede tener unas necesidades diferentes. No obstante,
puede contratar nuestro servicio de gestion de envio que incluye:

« Recogida del vino en nuestro almacén en Espana
e EnvioaChina

e« (Gestion en aduanas del envio

e« Etiguetadoen China

e Envio a nuestro Warehouse en China

El precio aproximado es de unos 5€ por botella
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Paguete China B
Roadshow de Ferias en China

Este paquete esta compuesto por

e 2 Grandes Ferias anuales
* 4 Ferias secundarias anuales



Paguete China B . .
% Roadshow de Ferias en China

Nuestro paquete B estd pensado para que las N¥% =

bodegas puedan, ademas de tener un espacio El coste medio de asistir a una sola feria en China

con sus productos en China, promocionar sus puede variar entre los 5.000 y 10.000€ por evento

para una bodega (Stand, transporte de vinos, viajes,

marcas en varias Ferias del Vino, dandose a
alojamiento...). Asistir a 6 Ferias anuales le costaria a

una bodega entre 25.000 y 50.000€

conocer mas aun y obteniendo contactos para

la posterior distribucion.

Este paquete incluye la participacion en 6 Ferias del vino

' Y\\ ANUALES en China, 2 principales y 4 secundarias, con nuestro
rU . . . . ’ . . Ve
£ YInterwine ) equipo comercial, sin mas costes adicionales que el envio de los
TopWines - ProWine

| vinos a China (Si no se encuentran ya en el Warehouse Virtual, lo

cual es muy recomendable)



Paguete China B
Roadshow de Ferias en China 3

Ferias anuales

Este paquete incluye la participacion de la bodega en las siguientes
ferias:

Dos grandes ferias de entre:

« Top Wine en Beijing (4-6 Junio 2019)

» Feria del vino en Guangzhou (Junio 2019)
¢ Pro Wein en Shanghai (Noviembre 2019)

4 Ferias secundarias en otras ciudades estratégicas, por ejemplo:

e« XiAn (Octubre), « Xia Men (Septiembre)
* Cheng Du (Marzo)  GuiYang (Septiembre)
« Chang Sha (Octubre) * Ning Bo (Junio)

El coste individual de un stand en cada una de estas ferias es de
entre 1.500 y 4.500€ (solo el tener un stand). Nuestro paquete las
incluye TODAS.




Paguete China B . .
% Roadshow de Ferias en China

¢ Qué otras ventajas incluye este paquete?

e Le enviaremos todos los contactos comerciales que recopilemos
en las ferias.

 Nuestro equipo comercial en China enviara las muestras necesarias a
los importadores y distribuidores desde el Warehouse (Si tiene el
paquete A contratado) para tratar de cerrar las ventas.

e Acceso a nuestros otros servicios de Agendas comercialesy
Organizacion de eventos en China con un 10% de descuento.

e EIl precio no incluye el envio o el almacenaje del vino en China.

Coste: 3.480€ Anuales (290€/mensuales




[@] Paqguete China C
Agenda comercial en China
Este paquete esta compuesto por

e Agenda de visitas profesionales durante un
numero de dias en China



Paguete China C
[@] Agendas Comerciales en China

Dias fructiferos

Se realiza una seleccion de entre mas de 600
Importadores de nuestra base de datos en China
para presentar los vinos de una bodega concreta.

De entre ellos, seleccionaremos entre 3y 5 por
ciudad, dependiendo de las necesidades de |a
bodega, de las calidades, las caracteristicas y los
precios de |los vinos para encontrar los clientes
adecuados para cada vino y los vinos adecuados para
cada importador.

A continuacion, se agendan las reuniones
presenciales con cada uno de los importadores en las
instalaciones de éstos, tanto en ciudades principales
como secundarias.



@ Paguete China C . ) .
Agendas Comerciales de 3 dias en China

¢ Qué otras ventajas incluye este paquete?

e Posibilidad de contar con un intérprete EXPERTO en
vinos, algo que es mas importante de lo que parece.
Muchos traductores no entienden de vino y dificulta
mucho las conversaciones con temas técnicos sobre las
caracteristicas del producto (Botella, corcho,
graduacion...etc)

e EIl precio no incluye el envio o el almacenaje del vino
en China.

Coste: 253€ por reunion




PAQUETE PREMIUM CHINA

111 Paquete China A . @ Paguete China B
Warehouse en China -+ Roadshow de Ferias en China

1176€ Paquete A + 3.480€ Paquete B = 4,656€  4.399€ Anuales

-10% descuento en Paguete C (Agenda comercial)

W> 685<€ /dia (3 reuniones)




oo En resumen...
¢ Qué obtiene con nuestro paquete premium?

« Almacenamiento escalable a disposicion de la bodega.

* Profesionales del sector en China trabajando en su nombre.

« Envio de muestras cuando lo necesite a cualquier lugar dentro de las fronteras.

« Despachosy sala de catas disponible para atender a sus clientes o para ser recibidos por
nuestro equipo, actuando en su nombpre.

* Asistir a 6 de las mejores ferias del pais, donde se presentara el vino a los profesionales.

e Lista de los contactos obtenidos en las ferias para realizar el seguimiento (con traduccion
chino-espanol y viceversa) o gestion de las operaciones comerciales por parte de nuestro
eqguipo por un porcentaje.

e« Descuentos en otros productos para obtener contactos comerciales en China o EEUU



Contacto

Si necesita mas informacion sobre los eventos o el resto
de productos promocionales para dar a conocer su vino
en otros mercados, contacte con nosotros.

@ www.wine-worldtour.com

<] gabriel@spanishwinetour.com

fQ Phone : +34 615 56 35 84



mailto:gabriel@spanishwinetour.com
http://www.spanishwinetour.com/
mailto:gabriel@spanishwinetour.com
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Gracias por su atencion
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